
2024. 08. 07(수) 2024. 08. 08(목) 2024. 08. 09(금)

09

Defining
a Business Concept
/Model Feasibility
09:30-11:00

Marketing Planning:
Market Analysis & Strategy

09:30-11:0010

11
워크숍:

Business Model Generation
11:00-12:00

Financial Planning:
Start-Up Cost

& Financial Statement
11:00-12:00

12
중식

12:00-13:30
중식

12:00-13:30

13

안전교육및성범죄예방교육
13:00-13:30

Becoming an Entrepreneur
13:30-15:00

Product/Service Planning
13:30-15:00

Finalizing the Business Plan
13:30-14:30

14
워크숍:

Finalizing the Business Plan
14:30-15:30

15
워크숍:

Self-Assessment for Entrepreneur
15:00-16:00

워크숍:
New Product/Service Develop

15:00-16:00 프레젠테이션 & 피드백:
Business Plan Draft
15:30-16:30

16
Management & Organization

Planning
16:00-17:00

Business Model Storytelling
& Tool Kit
16:00-17:00

17
워크숍:

Team Building & Management
17:00-18:00

프레젠테이션 & 피드백:
BM Draft
17:00-18:00

18

AGIT Meeting
18:00-21:00

19

20
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일정 제목 주요내용 산출물

8/7(수)

13:30-15:00 Becoming an Entrepreneur

- 기업가 및 스타트업에 대한 이해
- 세상을 읽는 방법과 사례
- 세상을 바꾸는 방법과 사례
- 내게 기업가적 자질이 있는가? 기업가특성 

평가/개선

15:00-16:00
워크숍:

Self-Assessment for Entrepreneur
- 기업가역량 평가
- My Business Model

16:00-17:00
Management & Organization

Planning
- 팀 구성 및 기업 비전은 어떠한가?
- 어떻게 팀원을 모집하고 유지하는가?

Company
Profile,
Vision,
Culture17:00-18:00

워크숍:
Team Building & Management

- 경영자/구성원 프로필
- Team R&R

8/8(목)

09:30-11:00
Defining

a Business Concept
/Model Feasibility

- 시장 수요와 트렌드를 어떻게 파악하여 
사업기회를 발굴하는가?

- 수익 구조를 기반하여 비즈니스 모델을 
어떻게 정의하는가?

사업 컨셉 
기술서/

사업 타당성 
점검/

Biz Model
Draft

11:00-12:00
워크숍:

Business Model Generation

- 사업기회 찾기
- Business Concept Statement
- Business Model Draft

13:30-15:00 Product/Service Planning
- 제품의 특성 및 서비스 프로세스는 어떻게 
나타내는가?

- 제품/서비스 개발 계획

Business
Scenario/
제품 및 

서비스 개발 
계획

15:00-16:00
워크숍:

New Product/Service Develop

- Key Map(Concept)
- 비즈니스 시나리오
- MVP 개발 계획

16:00-17:00
Business Model Storytelling

& Tool Kit
- 우리 회사의 사업 목표와 전체적인 사업 계획 

Draft는 무엇인가?
Business

Story
Telling
Draft17:00-18:00

프레젠테이션 & 피드백:
BM Draft

- BM Draft 발표 및 피드백
- 사업 계획 Pivoting

18:00-21:00 AGIT Meeting
- Dinner Talk 형식으로 프로젝트에 대한 
교수/참가자 모두 참여하는 상호 피드백 진행

-

8/9(금)

09:30-11:00
Marketing Planning:

Market Analysis & Strategy

- 주요 고객은 누구이며 시장 규모는 어떻게 
되는가?

- 우리 사업을 어떻게 효과적으로 시장에 
진입시킬 것인가?

시장 추정/
Marketing
Mix 전략

11:00-12:00
Financial Planning:

Start-Up Cost
& Financial Statement

- 우리 회사의 손익분기점은 어디인가?
- 창업자금은 어떻게 조달할 것인가?

추정 
재무제표/
자금조달 
계획

13:30-14:30 Finalizing the Business Plan

- 사업 아이디어를 사업계획서로 만들려면 
필수적인 내용은 무엇인가?

- 효과적으로 사업 소개 및 투자를 위한 
사업계획서는 어떻게 구성되어야 하는가?

IR Pitching
Deck,

Business
Plan Draft

14:30-15:30
워크숍:

Finalizing the Business Plan

- 투자자에게 효과적으로 우리 사업을 전달하는 
방법은?

- 사업계획서 작성 및 보완
- 우수 사업계획서 리뷰

15:30-16:30
프레젠테이션 & 피드백:

Business Plan Draft
- 최종 사업계획서 IR 발표 및 평가
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